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e A termék — Mit adunk el?
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Ugyfélkdzpont megkozelités: miért lesz j6 az ligyfélnek, ha megveszi a
terméket/szolgaltatast?

Mi a vevé-fajdalom, probléma, amit mi megoldunk?

Mi a termék mogott az értékajanlat?

Mik az USP-k (mérhetd, konkrét versenyelényok)?

Pozicionalas: Ha tobb terméked van, melyikkel érdemes piacra lépni?

Mi az tzleti modell, milyen a termék arazasa?

Mik a kommunikaciés/marketing/sales tizenetek, amikkel felkelthetjik az érdeklédést?

e A piac - Kinek adunk el?
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Ki a célcsoport (foldrajzi, iparagi, méret szerint)?

Melyik piacra lépjlnk elészor?

Beachead market koncepcio.

Mi a customer/buyer journey?

Kik a versenytarsak?

Mi a kiilonbség versenytars és helyettesitd termék kozott?

e Sales és marketing csatornak — Hogyan adunk el?

o

@)
@)
@)

The project is co-financed by the

Sales vagy marketing-vezérelt a stratégia?

Direktben értékesitiink, vagy partneren keresztll?

Omnichannel, multichannel megkdzelités.

KPI-ok mérészamok: hogyan lehet az értékesités, illetve a marketing hatékonysagat
mérni?
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